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LA NEGOZIAZIONE COLLABORATIVA Futuro

HCL - Istituto ltaliano di Diritto Collaborative e Negoziazione Assistita

CORSO BASE

LA NEGOZIAZIONE
COLLABORATIVA

Competenze, strumenti e relazioni
per una nuova cultura della separazione

8 Saluti istituzionali
Presidente ICL, presentazione corso e docenti

8 Ottobre 2026

(2 ore) | 18.00 - 20.00 | online

BENVENUTI NELLA “NEGOZIAZIONE COLLABORATIVA”
Avvocati: Laura Nissolino, Marina Petrolo, Maria Letizia Spasari,
Daniela Angelini, Rosalia Soro e Massimo Osler

« La pratica collaborativa: cenni storici ed evoluzione nazionale ed internazionale

» | principi e le caratteristiche della pratica collaborativa: la multidisciplinarieta

« |l ruolo dell'avvocato e degli esperti neutrali nella negoziazione collaborativa

« |l cambio di paradigma: a) il rapporto tra i due avvocati; b) il rapporto cliente-avvocato;
c) l'accordo di collaborazione

« |l decalogo delle parole non o-stili

QUESTION TIME

(2 ore) | 18.00 - 20.00 | online « Family Budgeting nella separazione e nel divorzio:
il Budgeting collaborativo

= | ruolo del F :
15 Ottobre 2026 ‘ 8 ::lott. e g::ill'lu(.;lia:ﬂ.L PROFESSIONAL

Il ruolo del COACH nel percorso collaborativo:
Dottoresse Larissa Biagioli e Loretta Ubaldi

« Tecniche comunicative che favoriscono la negoziazione
« Gli accordi dei genitori per la gestione dej figli

QUESTION TIME

22 Ottobre 2026

(2 ore) | 18.00 - 20.00 | online con tuttiidocenti

TRAINING INTENSIVO ALLA NEGOZIAZIONE COLLABORATIVA

Gli strumenti e le tecniche di comunicazione e di negoziazione

® R

QUESTION TIME

Costo corso e iscrizione In corso di accreditamento
IICL 2026-2027 € 70,00 A presso il Consiglio Ordine Avvocati di Roma

Insieme per soluzioni sostenibili



